По вопросу: 

Организация продает другому юрлицу маркированные товары по безналу. Интересует, есть ли какие-то ограничения? Интересует сама процедура маркировки лекарств, завершающая процедура. Если они продают физлицу - с этим проблем нет, а если юрлицу, у которого нет мед лицензии, и продали по договору поставки оптом? 
Сообщаем:
Право реализации аптечными организациями лекарственных препаратов юридическим лицам является достаточно спорным в связи с неоднозначной трактовкой целей приобретения последними лекарственных препаратов и других товаров - интересах предпринимательской деятельности или нет согласно нормам статьи 492 Гражданского кодекса РФ. Так, согласно части 1 указанной статьи ГК РФ по договору розничной купли-продажи продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность по продаже товаров в розницу, обязуется передать покупателю товар, предназначенный для личного, семейного, домашнего или иного использования, не связанного с предпринимательской деятельностью.
……
Что касается иных юридических лиц, то, по нашему мнению, в случае, если юридическое лицо приобретает лекарственные средства у аптечной организации не с целью перепродажи, то такую сделку следует считать розничной. Однако наше мнение может не совпадать с мнением различного рода контролеров. В таком случае вряд ли кто-нибудь сможет предсказать исход возможного конфликта с контролирующими органами, а также решение судебных органов.
Отметим также, что ситуация осложняется, если аптечная организация оформляет организации-покупателю договор поставки и платежно-расчетные документы, характерные для договора поставки (счет-фактуру, накладную ТОРГ-12).
Требования к форме договора розничной купли-продажи установлены статьей 493 ГК РФ. По общему правилу договор розничной купли-продажи считается заключенным в надлежащей форме с момента выдачи продавцом покупателю кассового или товарного чека или иного документа, подтверждающего оплату товара.
Следовательно, если при продаже товаров аптека выдает покупателю кассовый и (или) товарный чек и (или) иной документ, подтверждающий оплату товара, и при этом не заключает письменный договор, то такая реализация будет признаваться розничной независимо от формы оплаты. По видимому, положения этой статьи ГК РФ навели чиновников из Минфина России на мысль, что если при продаже товаров продавец оформляет и передает покупателю накладную и счет-фактуру с выделением суммы НДС, ведет журналы учета полученных и выставленных счетов-фактур, книги покупок и книги продаж, то такая деятельность не может быть признана розничной торговлей (см. Письма Минфина России от 23.01.2007 N 03-11-05/9, от 15.08.2006 N 03-11-04/3/375, от 23.06.2006 N 03-11-04/3/314, от 10.03.2006 N 03-11-04/3/123).
Таким образом, по мнению Минфина РФ, сделка может квалифицироваться как розничная купля-продажа при отсутствии договора поставки, а также с учетом характерного для розницы порядка составления и оформления первичных документов. Следовательно, во избежание обвинений в незаконной предпринимательской деятельности при реализации товаров из аптеки крайне нежелательно оформление документов, присущих оптовой торговле. Из изложенного можно сделать вывод, что не имеющее лицензии на медицинскую деятельность юридическое лицо, теоретически, может приобрести лекарственные средства в аптеке через подотчетное физическое лицо (сотрудника). Заметим, однако, что с формальной точки зрения для хранения лекарственных средств юридическим лицом необходимо иметь лицензию на фармацевтическую деятельность с соответствующей записью в лицензии.
Источник: 
{Вопрос: Наша организация имеет розничную фармацевтическую лицензию. Возможна ли продажа фармацевтических препаратов другому юридическому лицу, не обладающему фармацевтической лицензией, для его внутренних потребностей, например для формирования на предприятии аптечек для водителей? (Консультация эксперта, 2017) {КонсультантПлюс}}

Продажа для собственных нужд покупателя является одним из случаев вывода товара из оборота. С 1 июля продавец должен передавать в систему "Честный знак" соответствующее уведомление в течение 3 рабочих дней. Покупателя новые требования по маркировке не касаются. Однако во избежание вопросов со стороны проверяющих, рекомендуем в договорах указывать, что поставляемый товар будет использоваться для собственных нужд покупателя. В противном случае необходимо составлять электронные УПД и передавать в систему данные о продаже, а не о выводе из оборота.
…..

Источник: 
Обзор: "Покупка и продажа обуви: новые требования" (КонсультантПлюс, 2020) {КонсультантПлюс}


Маркировка требуется для того, чтобы государство могло отслеживать путь каждого товара от производителя или импортера до конечного потребителя. 

……

Организация или ИП, получившие товар, подписывают первичный документ своей усиленной квалифицированной электронной подписью. Система маркировки (для табака - это ИС МОТП) фиксирует, что продукция перешла к новому собственнику. Если новый владелец перепродает товар, то при отгрузке он формирует еще один электронный первичный документ с двумерным кодом DataMatrix, который ранее был присвоен этому товару, и подписывает документ УКЭП. Получатель при приемке ставит свою электронную подпись, и так далее, пока продукция не поступит в розничную продажу.
В момент розничной продажи кассир сканирует DataMatrix-код с марки, нанесенной на товар. Онлайн-касса передает оператору фискальных данных (ОФД) сведения о реализации, а оператор направляет их налоговикам. Одновременно ОФД отправляет сведения о сканированном DataMatrix-коде в систему маркировки (для табака - в систему ИС МОТП). Если окажется, что код в системе не значится, продажа будет заблокирована. Если код будет обнаружен и продажа состоится, система маркировки зафиксирует, что соответствующая товарная единица выведена из оборота.
……

Источник: 
Статья: Обязательная маркировка "накроет" всех. Как подготовиться? (Данилов С.) ("Практическая бухгалтерия", 2019, N 4) {КонсультантПлюс}

Для поиска информации по вопросу использовались ключевые слова в строке «быстрый поиск»:                                                  

«Честный знак конечный потребитель»

«Продажа лекарств отсутствие лицензии у продавца»
В будущем для просмотра дополнительной информации связанной с просматриваемым документом, предлагаем использовать кнопку i                                                                   
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[i g ["""Bompoc: O mepeone Ha EHBJ| HeSTENbHOCTH 1O peamisalliii IIKONBHOM 1 OMHCHON MOENH B OMIKETHbE OPraHM3AlMH 10 |
JIOTOBOPaM PO3HHYHOM KyIUTH-MIPOIAKH ¢ ODOPMIEHHEM TOBAPHOTO YeKa H deka KKM.

Otget:
[ g MWHUCTEPCTBO ®UHAHCOB POCCUINCKON ®EOEPALIUK

nucemo
oT 23 aHBaps 2007 r. N 03-11-05/9

JleNapTayeHT HATOTOBO} M TAMOKeHHO-TADHHOH MOTHTHKH PAcCMOTpeN MHCHMO O TOPAIKE MpUMEHEHHs MONOKeHHi L 263
"CHCTeMa HaOTOOGNOKEHNS B BUJIE €IHOTO HATOTA HA BMEHEHHBIH IOXOJI /UIA OTZeTBHBIX BHIOB NeATENBHOCTH" HATOTOBOTO KOeKca
PoccHiickoii ®@enepauni (nanee - KoIekc) 1 cOOOMIAET CeyomIee.

Cornaco cI. 346.27 Kofekca "POSHHYHAA TOPTOBIA - IPEANPHHIMATENbCKAT NeATENBHOCTS, CBA3AHHAA C TOPrOBIelt TopapaMi (B
TOM HHCIIe 3a HATHYHBIIT pacteT, a Takoke C HCIONb30BaHHeM IUIATeXKHBIX KapT) Ha OCHOBE IOTOBOPOB PO3HHYHO! KyIUTH-TIPOIaKH'

Crarpeit 492 TpakmaHCKOTO Komekca Poccmiickoif ®enepammn (mamee - TK P®) ompeneeHo, 4TO 1O MOTOBOPY DPOSHHYHON
KYITH-TIPONI&KH TIPOIABEll, OCYMIECTRIIAIOMMIT MPeNpPHHIMATETECKYI0 NeSTeNbHOCTh 10 TpOJake TOBAPOB B PO3HHIY, 00A3yeTcs
TlepeaTh IOKYIATeIi0 TOBAp, NpelHa3Ha49eHHBIH A IHMYHOTO, CeMeifHOTO, JOMANIHero HIH HHOTO HCIOINb30OBaHHS, He CBA3aHHOTO C
TIpePHHAMATENBCKON IeSTeNbHOCTBIO.

Cratpeif 506 TK P® ompezeleHO, 4TO N0 JOTOBOPY MOCTAaBKH IHOCTABIIHK-TIPOIABell, OCYMECTRBIAIONNIT NpeIIpHHHMATeIbCKYI0
IeATENBHOCTB, 06%13yeTcs MepeliaTh B 06YCTOBTEHHEL CPOK I B CPOKH, MPON3EO/HMMBIE HIH 3aKyMaeMEIe HM TOBapEI TIOKYMATeNo Ui
JHCTIONB30BAHMA B TPeINPHHIMATENbCKON NeATeNbHOCTH HIH B MHBIX IIMAX, HE CBA3AHHBIX C JIMYHBIM, CeMeifHbIM, NOMAIIHHM H HHBIM
TIOZOGHEIM HCTIONB3OBAHHEM.

TakiM 06pasoM, HCXOIA 13 CONEPKAHIA CT. CT. 492 1 506 TK P® CTelyeT, ¥T0 OCHOBHEIM KPHTEpHeM, TO3BONAMONIIM OTTHIHTE
POSHITHYIO TOPFOBITIO OT ONTOBOI, ABMACTCH KOHEHAA Leh HCTIONb30BAHIIA IPHOGPETAEMOTO MOKYIaTeeM ToBapa.

TIpn 3TOM HeOOXOINMO Takke MMETh B BHAY, 9TO CONACHO IL 5 IlocTamomnemms Iliemyma Baicmero ApGmrpaxzoro Cynma
Poccriickoit denepami oT 22.10.1997 N 18 [IOI HAMH, He CBA3AHHBIMIL C JIHHEIM HCTIONb30BAHHEM, CIIE/yeT IOHNMATh B TOM YHCIE
TIpHOGpETEeHHe TIOKYTIaTeNleM TOBAPOB Ui OGECTedeH s ero NeSTeNbHOCTH B Ka4eCTBE OPTaHM3AINH ITH TPaKIAHHHA-TIPENPHEIMATENT
(oprrexHuKH, OQHCHOIN MeGeNH, TPAHCTIOPTHBIX CPENCTB, MAaTePHATOB I PEMOHTHBIX PaGoT M T.IL). ONHAKO, B CIy4ae eClH JaHHEIE
TOBaphl MPHOGPETAIOTCA YKA3aHHBIM TOKYTIaTeleM Y MPOMABIA, OCYMIECTBIAIONEro MPEATPHHHMATENBCKYI IeATENBHOCTS 10 TMPOMIake
TOBapOE B POSHHILy, OTHOIIEHNS CTOPOH PEryTHPYIOTCA HOPMAMH O POHHYHOI KyIlTe-NPOIaKe.

Konekc He YCTaHABNMBAaeT VA OPTaHM3AIM W WHIWBHIYATbHBIX MPEANPHHUMATENel, DPeaTH3ylomUX TOBaphl, OGA3aHHOCTH
OCYMIECTBIICHHA KOHTPOIA 3a MOCTEYIONIM HCTIONb30BaHHeM TIOKYTIaTelleM IPHOGPETaeMBbIX TOBapOB.

Dok 1/1 Mocuurars. AB3.2/28




                         

Важные моменты выделены цветом. Ответ подготовлен  13.11.2020 года.
Услуга оказывается в соответствии с регламентом Линии консультаций: http://consultantugra.ru/klientam/goryachaya-liniya/reglament-linii-konsultacij/
ПОДБОРКА МАТЕРИАЛОВ ПО ВОПРОСУ:

{<Письмо> Росздравнадзора от 16.01.2020 N 01и-71/20 "О розничной и оптовой торговле лекарственными препаратами" {КонсультантПлюс}}

МИНИСТЕРСТВО ЗДРАВООХРАНЕНИЯ РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
ФЕДЕРАЛЬНАЯ СЛУЖБА ПО НАДЗОРУ В СФЕРЕ ЗДРАВООХРАНЕНИЯ
ПИСЬМО
от 16 января 2020 г. N 01и-71/20
О РОЗНИЧНОЙ И ОПТОВОЙ ТОРГОВЛЕ ЛЕКАРСТВЕННЫМИ ПРЕПАРАТАМИ
Федеральная служба по надзору в сфере здравоохранения в связи с многочисленными обращениями по вопросу розничной и оптовой торговли лекарственными препаратами для медицинского применения сообщает.
В соответствии со статьей 506 Гражданского кодекса Российской Федерации по договору поставки поставщик-продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или закупаемые им товары покупателю для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием.
В соответствии с разъяснениями постановления Пленума Высшего Арбитражного Суда Российской Федерации от 22.10.1997 N 18 "О некоторых вопросах, связанных с применением Положений Гражданского кодекса Российской Федерации о договоре поставки", под целями, не связанными с личным использованием, следует понимать, в том числе, приобретение покупателем товаров для обеспечения его деятельности в качестве организации или гражданина-предпринимателя (оргтехники, офисной мебели, транспортных средств, материалов для ремонтных работ и т.п.).
Отношения, возникающие в связи с обращением - разработкой, доклиническими исследованиями, клиническими исследованиями, экспертизой, государственной регистрацией, со стандартизацией и с контролем качества, производством, изготовлением, хранением, перевозкой, ввозом в Российскую Федерацию, вывозом из Российской Федерации, рекламой, отпуском, реализацией, передачей, применением, уничтожением лекарственных средств, регулируются Федеральным законом от 12.04.2010 N 61-ФЗ "Об обращении лекарственных средств" (далее - Закон об обращении лекарственных средств).
Согласно статье 54 Закона об обращении лекарственных средств оптовая торговля лекарственными средствами осуществляется производителями лекарственных средств и организациями оптовой торговли лекарственными средствами по правилам надлежащей дистрибьюторской практики и правилам надлежащей практики хранения и перевозки лекарственных препаратов, утвержденным соответствующими уполномоченными федеральными органами исполнительной власти.
Розничная торговля лекарственными препаратами для медицинского применения в количествах, необходимых для выполнения врачебных (фельдшерских) назначений, осуществляется аптечными организациями, индивидуальными предпринимателями, имеющими лицензию на фармацевтическую деятельность, медицинскими организациями, имеющими лицензию на фармацевтическую деятельность, и их обособленными подразделениями (амбулаториями, фельдшерскими и фельдшерско-акушерскими пунктами, центрами (отделениями) общей врачебной (семейной) практики), расположенными в сельских населенных пунктах, в которых отсутствуют аптечные организации, имеющими лицензию на фармацевтическую деятельность.
Фармацевтическая деятельность, включающая в себя:
- оптовую торговлю лекарственными средствами, их хранение, перевозку;
- и (или) розничную торговлю лекарственными препаратами, их отпуск, является лицензируемым видом деятельности.
Розничный продавец, не имея лицензию на фармацевтическую деятельность с указанием работы (услуги) "оптовая торговля лекарственными средствами для медицинского применения", не вправе осуществлять оптовую торговлю лекарственными средствами.
По мнению ФАС России (письма ФАС России от 19.09.2017 N ИА/64899/17, от 21.06.2017 N ИА/41856-ПР/17, от 23.10.2014 N АД/43043/14), в случае если объектом закупки является поставка лекарственных средств, заказчику необходимо установить требование к участникам закупки о соответствии законодательству Российской Федерации, а именно, если участник закупки не является производителем лекарственных средств, о наличии у организации оптовой торговли лицензии на фармацевтическую деятельность с указанием "оптовая торговля лекарственными средствами". Розничный продавец, не имея лицензию на фармацевтическую деятельность с указанием "оптовая торговля лекарственными средствами", не может быть участником закупки и поставщиком лекарственных средств по государственному контракту.
Если участником вышеуказанной закупки является производитель лекарственных средств, то участник закупки в составе своей заявки предоставляет лицензию на осуществление деятельности по производству лекарственных средств, выданную в соответствии с постановлением Правительства Российской Федерации от 06.07.2012 N 686 "Об утверждении Положения о лицензировании производства лекарственных средств".
Дополнительно информируем, что настоящее письмо не является официальным толкованием положений действующего законодательства Российской Федерации в связи с отсутствием у Росздравнадзора соответствующих полномочий.
М.А.МУРАШКО

{Вопрос: Аптечная организация, имеющая сеть аптек (лицензия на фармацевтическую деятельность розничная торговля) приняла решение закрыть ряд аптек. При закрытии аптек Аптечная организация хочет реализовать имеющийся на остатках закрывающихся аптек товар через другие аптечные организации (иные юридические лица), передав данный товар по договору комиссии, поскольку реализация через оставшиеся в сети аптеки нерентабельна из-за их малочисленности. В данном случае аптечные организации, реализующие товар, получают от Аптечной организации, передающей товар комиссионное вознаграждение. 1) Подпадает ли данная деятельность под определение оптовой торговли и нужно ли в этом случае получение лицензии на оптовую торговлю? Если такая деятельность будет вестись, является ли это прямым нарушением законодательства о лицензировании розничной фармацевтической деятельности? Какими нормами это регулируется? 2) Если такая передача будет осуществлена как разовое действие в связи с закрытием аптеки, будет ли это также являться нарушением лицензионных требований? Каким образом, и в рамках какого договора в таком случае Аптека может реализовать свой товар? 3) Каким образом осуществляется ценообразование на товар, передаваемый по договору комиссии? Каким образом "приходуется" переданный комитентом товар у комиссионера? (Консультация эксперта, 2015) {КонсультантПлюс}}

Вопрос: Аптечная организация, имеющая сеть аптек (лицензия на фармацевтическую деятельность розничная торговля) приняла решение закрыть ряд аптек. При закрытии аптек Аптечная организация хочет реализовать имеющийся на остатках закрывающихся аптек товар через другие аптечные организации (иные юридические лица), передав данный товар по договору комиссии, поскольку реализация через оставшиеся в сети аптеки нерентабельна из-за их малочисленности. В данном случае аптечные организации, реализующие товар, получают от Аптечной организации, передающей товар комиссионное вознаграждение. 1) Подпадает ли данная деятельность под определение оптовой торговли и нужно ли в этом случае получение лицензии на оптовую торговлю? Если такая деятельность будет вестись, является ли это прямым нарушением законодательства о лицензировании розничной фармацевтической деятельности? Какими нормами это регулируется? 2) Если такая передача будет осуществлена как разовое действие в связи с закрытием аптеки, будет ли это также являться нарушением лицензионных требований? Каким образом, и в рамках какого договора в таком случае Аптека может реализовать свой товар? 3) Каким образом осуществляется ценообразование на товар, передаваемый по договору комиссии? Каким образом "приходуется" переданный комитентом товар у комиссионера?
Ответ: 1. В соответствии с пунктом 35 статьи 4 Федерального закона РФ от 12.04.2010 N 61-ФЗ "Об обращении лекарственных средств" (в ред. от 13.07.2015) аптечная организация это организация, осуществляющая розничную торговлю лекарственными препаратами, хранение, перевозку, изготовление и отпуск лекарственных препаратов для медицинского применения в соответствии с требованиями данного Федерального закона.
Согласно части 1 статьи 996 ГК РФ вещи, поступившие к комиссионеру от комитента, являются собственностью последнего, т.е. перехода права собственности на лекарственные средства при передаче товара от поставщика комиссионеру не происходит. Следовательно, комитент теряет право собственности на товар непосредственно при продаже его комиссионером населению.
Согласно части 1 статьи 39 Налогового кодекса РФ реализацией товаров организацией или индивидуальным предпринимателем признается передача на возмездной основе права собственности на товары.
Следовательно, при передаче товаров от комитента к комиссионеру реализации (и, соответственно, продажи) товаров не происходит, т.е. нет и собственно торговли.
При этом аптека-комиссионер оказывает аптеке-комитенту услугу по реализации товара населению, тогда как, аптека-комитент, фактически, осуществляет розничную торговлю лекарствами населению, пользуясь услугами аптеки-комиссионера и выплачивая ей за данные услуги комиссионное вознаграждение.
Таким образом, с формально-юридической точки зрения аптека-комитент не нарушает требований действующего законодательства в сфере обращения лекарственных средств.
В то же время в силу наличия пробелов гражданского законодательства возможно предъявление претензии контрольно-разрешительных органов к аптеке по поводу оптовой торговли лекарственными средствами без соответствующей лицензии, т.е. незаконная предпринимательская деятельность.
Санкции за осуществление лицензируемого вида деятельности без лицензии установлены статьями 14.1 и 19.20 Кодекса РФ об административных правонарушениях и статьей 171 Уголовного кодекса РФ.
2. Отметим, что статьей 14.1 КоАП РФ и статьей 171 УК РФ предусмотрена административная и уголовная ответственность за осуществление предпринимательской деятельности без лицензии.
В случае разовой передачи товара отсутствует основное квалифицирующее условие, характеризующее предпринимательскую деятельность - систематичность. То есть разовая операция не может быть признана предпринимательской деятельностью, и, соответственно, незаконной предпринимательской деятельностью. Поэтому в случае совершения разовой сделки к аптеке не могут быть применены штрафные санкции по указанным выше статьям КоАП РФ и УК РФ.
Однако, статьей 19.20 КоАП РФ предусмотрено, что осуществление деятельности, не связанной с извлечением прибыли, без лицензии влечет предупреждение или наложение административного штрафа:
- на граждан в размере от пятисот до одной тысячи рублей;
- на должностных лиц - от тридцати тысяч до пятидесяти тысяч рублей или дисквалификацию на срок от одного года до трех лет;
- на лиц, осуществляющих предпринимательскую деятельность без образования юридического лица, - от тридцати тысяч до сорока тысяч рублей или административное приостановление деятельности на срок до девяноста суток;
- на юридических лиц - от ста семидесяти тысяч до двухсот пятидесяти тысяч рублей или административное приостановление деятельности на срок до девяноста суток.
Поэтому, по нашему мнению, существует вероятность, что даже разовое действие может привести к серьезным штрафным санкциям, если проверяющие органы посчитают, что аптека осуществляла оптовую торговлю лекарственными средствами без соответствующей лицензии.
3. В соответствии с "Инструкцией по применению Плана счетов бухгалтерского учета и финансово-хозяйственной деятельности организаций", утвержденной Приказом Минфина России от 31.10.2000 N 94н (в ред. от 08.11.2010), товар, полученный от комитента по договору комиссии и переданный комиссионеру для продажи, отражается в учете комиссионера на забалансовом счете 004 "Товары, принятые на комиссию" по цене, указанной в приемо-сдаточном акте.
Что касается ценообразования на лекарственные средства, то с учетом вышесказанного при передаче товаров от комитента комиссионеру реализации товаров не происходит. Аптека-комиссионер просто оказывает комитенту услугу по реализации товара населению. Аптека-комиссионер продает лекарственные препараты по ценам, указанным в приемо-сдаточных актах, прилагаемых к договору комиссии, если в договоре комиссии не указано иное.
Аудитор юридической
компании "Юнико-94"
И.Л.ТИТОВА
20.11.2015

Обзор: "Покупка и продажа обуви: новые требования" (КонсультантПлюс, 2020) {КонсультантПлюс}


Поставка для собственных нужд покупателя
Продажа для собственных нужд покупателя является одним из случаев вывода товара из оборота. С 1 июля продавец должен передавать в систему "Честный знак" соответствующее уведомление в течение 3 рабочих дней. Покупателя новые требования по маркировке не касаются. Однако во избежание вопросов со стороны проверяющих, рекомендуем в договорах указывать, что поставляемый товар будет использоваться для собственных нужд покупателя. В противном случае необходимо составлять электронные УПД и передавать в систему данные о продаже, а не о выводе из оборота.
…….

Статья: Обязательная маркировка "накроет" всех. Как подготовиться? (Данилов С.) ("Практическая бухгалтерия", 2019, N 4) {КонсультантПлюс}

"Практическая бухгалтерия", 2019, N 4
ОБЯЗАТЕЛЬНАЯ МАРКИРОВКА "НАКРОЕТ" ВСЕХ. КАК ПОДГОТОВИТЬСЯ?
…….

Для чего это нужно и как это работает
Требования, касающиеся маркировки товаров, распространяются на производителей, импортеров, а также оптовых и розничных продавцов. Чтобы выполнить все требования, нужно, во-первых, разобраться в принципах маркировки и, во-вторых, приобрести необходимое оборудование и настроить программы.
Маркировка требуется для того, чтобы государство могло отслеживать путь каждого товара от производителя или импортера до конечного потребителя. Предположительно это позволит решить сразу несколько задач. Во-первых, избавит рынок от контрафактной продукции. Во-вторых, вытеснит с рынка тех, кто укрывает доходы и уклоняется от уплаты налогов. В-третьих, позволит покупателям легко получать полную и правдивую информацию о маркированной продукции.
Маркировка (то есть метка с уникальным цифровым кодом) наносится на товар в процессе производства или при импорте. Далее сведения о товаре с данным кодом на каждом этапе его перемещения в режиме онлайн попадают в специальную информационную систему.
Как только товар продается конечному покупателю либо списывается из-за порчи или хищения, система получает сведения об изъятии продукции из оборота. Таким образом, контролирующий орган может по уникальному цифровому коду точно установить, у кого сейчас находится та или иная товарная единица. А покупатель, считав код при помощи мобильного приложения, может узнать, от кого поступил товар и была ли поставка легальной.
Сведения о товарах будут поступать в единую национальную систему цифровой маркировки и прослеживаемости товаров "Честный знак". В рамках единой системы "Честный знак" предусмотрены отдельные подсистемы, предназначенные для каждой из групп маркируемой продукции. В частности, для табачной продукции создана Информационная система мониторинга оборота табачной продукции (ИС МОТП). Каждая организация, участвующая в обороте продукции (передача товара путем купли-продажи, импорта, экспорта), должна будет зарегистрироваться в системе маркировки.
Оператором "Честного знака" назначен Центр развития перспективных технологий (ЦРПТ). Одна из его функций - вести так называемый национальный каталог товаров, где должны храниться данные по всем маркированным категориям товаров. Этот каталог будет интегрирован с информационными системами различных ведомств: Россельхознадзора, Росаккредитации, Роскачества, ФНС России и пр. Покупатели могут скачать мобильное приложение "Честный знак" в App Store и Google Play и пользоваться им для считывания сведений о маркированном товаре.
Сначала производитель или импортер направляет оператору системы "Честный знак" запрос на получение кодов маркировки. Оператор генерирует двумерные DataMatrix-коды, которые представляют собой электронный паспорт продукции. В кодах отражена исчерпывающая информация о товаре: место, дата и время производства, срок годности, процесс перехода от собственника к собственнику, дата и место продажи и т.д. DataMatrix-код состоит из двух частей: кода идентификации (определяет позицию товара в единой системе и в национальном каталоге) и кода проверки (его также называют криптохвостом). Подделать DataMatrix-код на практике невозможно.
Далее производитель наносит марки с полученными двумерными кодами на упаковку каждого изделия (в случае с табаком - на каждую пачку сигарет). Импортер тоже должен нанести марки. Причем сделать это надо еще до прибытия товара на таможенную территорию РФ. Если какие-то коды остались неиспользованными, производитель или импортер должен сообщить об этом оператору "Честного знака".
При отгрузке создаются первичные электронные документы (при операциях с табаком - это универсальные передаточные документы, или УПД), в которых должны быть отражены двумерные коды DataMatrix, присвоенные товарам. Производитель или импортер подписывает электронную "первичку" усиленной квалифицированной электронной подписью (УКЭП) и передает в систему маркировки (в случае с табаком - в систему ИС МОТП).
Организация или ИП, получившие товар, подписывают первичный документ своей усиленной квалифицированной электронной подписью. Система маркировки (для табака - это ИС МОТП) фиксирует, что продукция перешла к новому собственнику. Если новый владелец перепродает товар, то при отгрузке он формирует еще один электронный первичный документ с двумерным кодом DataMatrix, который ранее был присвоен этому товару, и подписывает документ УКЭП. Получатель при приемке ставит свою электронную подпись, и так далее, пока продукция не поступит в розничную продажу.
В момент розничной продажи кассир сканирует DataMatrix-код с марки, нанесенной на товар. Онлайн-касса передает оператору фискальных данных (ОФД) сведения о реализации, а оператор направляет их налоговикам. Одновременно ОФД отправляет сведения о сканированном DataMatrix-коде в систему маркировки (для табака - в систему ИС МОТП). Если окажется, что код в системе не значится, продажа будет заблокирована. Если код будет обнаружен и продажа состоится, система маркировки зафиксирует, что соответствующая товарная единица выведена из оборота.
Справочно. Маркировка продукции - это нанесение на товар уникального средства идентификации (кода), который позволяет контролирующим органам и покупателям получить полную информацию о товаре. Официальное наименование кодов - контрольные идентификационные знаки (КиЗ). Код маркировки всегда уникален, двух одинаковых не существует. При этом код используется однократно и после вывода товара из оборота уничтожается. Перечень групп товаров, для которых в 2019 году вводится обязательная маркировка средствами идентификации, утвержден Распоряжением Правительства России от 28.04.2018 N 792-р.

……
С. Данилов
Корреспондент "ПБ"
Подписано в печать
26.03.2019

{Вопрос: Наша организация имеет розничную фармацевтическую лицензию. Возможна ли продажа фармацевтических препаратов другому юридическому лицу, не обладающему фармацевтической лицензией, для его внутренних потребностей, например для формирования на предприятии аптечек для водителей? (Консультация эксперта, 2017) {КонсультантПлюс}}

Вопрос: Наша организация имеет розничную фармацевтическую лицензию. Возможна ли продажа фармацевтических препаратов другому юридическому лицу, не обладающему фармацевтической лицензией, для его внутренних потребностей, например для формирования на предприятии аптечек для водителей?
Ответ: Право реализации аптечными организациями лекарственных препаратов юридическим лицам является достаточно спорным в связи с неоднозначной трактовкой целей приобретения последними лекарственных препаратов и других товаров - интересах предпринимательской деятельности или нет согласно нормам статьи 492 Гражданского кодекса РФ. Так, согласно части 1 указанной статьи ГК РФ по договору розничной купли-продажи продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность по продаже товаров в розницу, обязуется передать покупателю товар, предназначенный для личного, семейного, домашнего или иного использования, не связанного с предпринимательской деятельностью.
В связи с этим отметим, что реализация аптечной организацией лекарственных препаратов другой аптечной организации однозначно не может считаться розничной торговлей и, следовательно, будет трактоваться как оптовая торговля лекарственными препаратами без лицензии со всеми вытекающими из этого негативными последствиями.
В то же время отметим, что розничная реализация лекарственных препаратов в медицинские организации, включая юридические лица, имеющие в своем составе лицензированные медицинские пункты (кабинеты), прямо разрешена пунктом 26 утвержденных Приказом Минздрава РФ от 11.07.2017 N 403н "Правил отпуска лекарственных препаратов для медицинского применения, в том числе иммунобиологических лекарственных препаратов, аптечными организациями, индивидуальными предпринимателями, имеющими лицензию на фармацевтическую деятельность" по требованиям-накладным на отпуск лекарственных препаратов, оформляемым в соответствии с "Инструкцией о порядке выписывания лекарственных препаратов и оформления рецептов и требований-накладных", утвержденной Приказом Минздравсоцразвития РФ от 12.02.2007 N 110 (в ред. от 26.02.2013).
Что касается иных юридических лиц, то, по нашему мнению, в случае, если юридическое лицо приобретает лекарственные средства у аптечной организации не с целью перепродажи, то такую сделку следует считать розничной. Однако наше мнение может не совпадать с мнением различного рода контролеров. В таком случае вряд ли кто-нибудь сможет предсказать исход возможного конфликта с контролирующими органами, а также решение судебных органов.
Отметим также, что ситуация осложняется, если аптечная организация оформляет организации-покупателю договор поставки и платежно-расчетные документы, характерные для договора поставки (счет-фактуру, накладную ТОРГ-12).
Требования к форме договора розничной купли-продажи установлены статьей 493 ГК РФ. По общему правилу договор розничной купли-продажи считается заключенным в надлежащей форме с момента выдачи продавцом покупателю кассового или товарного чека или иного документа, подтверждающего оплату товара.
Следовательно, если при продаже товаров аптека выдает покупателю кассовый и (или) товарный чек и (или) иной документ, подтверждающий оплату товара, и при этом не заключает письменный договор, то такая реализация будет признаваться розничной независимо от формы оплаты. По видимому, положения этой статьи ГК РФ навели чиновников из Минфина России на мысль, что если при продаже товаров продавец оформляет и передает покупателю накладную и счет-фактуру с выделением суммы НДС, ведет журналы учета полученных и выставленных счетов-фактур, книги покупок и книги продаж, то такая деятельность не может быть признана розничной торговлей (см. Письма Минфина России от 23.01.2007 N 03-11-05/9, от 15.08.2006 N 03-11-04/3/375, от 23.06.2006 N 03-11-04/3/314, от 10.03.2006 N 03-11-04/3/123).
Таким образом, по мнению Минфина РФ, сделка может квалифицироваться как розничная купля-продажа при отсутствии договора поставки, а также с учетом характерного для розницы порядка составления и оформления первичных документов. Следовательно, во избежание обвинений в незаконной предпринимательской деятельности при реализации товаров из аптеки крайне нежелательно оформление документов, присущих оптовой торговле. Из изложенного можно сделать вывод, что не имеющее лицензии на медицинскую деятельность юридическое лицо, теоретически, может приобрести лекарственные средства в аптеке через подотчетное физическое лицо (сотрудника). Заметим, однако, что с формальной точки зрения для хранения лекарственных средств юридическим лицом необходимо иметь лицензию на фармацевтическую деятельность с соответствующей записью в лицензии.
Директор юридической
компании "Юнико-94"
М.И.МИЛУШИН
23.11.2017

{Вопрос: В оптовую организацию обратилась судоходная компания с заявкой на медикаменты для судовой аптечки. В штате есть судовой врач. Состав аптечки утвержден Министерством здравоохранения. Где компания может приобретать медикаменты, т.к. лицензии на медицинскую деятельность у них нет? (Консультация эксперта, 2017) {КонсультантПлюс}}

Вопрос: В оптовую организацию обратилась судоходная компания с заявкой на медикаменты для судовой аптечки. В штате есть судовой врач. Состав аптечки утвержден Министерством здравоохранения. Где компания может приобретать медикаменты, т.к. лицензии на медицинскую деятельность у них нет?
Ответ: В соответствии с нормами статьи 53 Федерального закона РФ от 12.04.2010 N 61-ФЗ "Об обращении лекарственных средств" (в ред. от 03.07.2016) организации оптовой торговли лекарственными средствами могут осуществлять продажу лекарственных средств или передавать их в установленном законодательством Российской Федерации порядке:
1) другим организациям оптовой торговли лекарственными средствами;
2) производителям лекарственных средств для целей производства лекарственных средств;
3) аптечным организациям и ветеринарным аптечным организациям;
4) научно-исследовательским организациям для научно-исследовательской работы;
5) индивидуальным предпринимателям, имеющим лицензию на фармацевтическую деятельность или лицензию на медицинскую деятельность;
6) медицинским организациям, ветеринарным организациям;
7) организациям, осуществляющим разведение, выращивание и содержание животных.
Таким образом, в случае отсутствия у судоходной компании лицензии на медицинскую деятельность организация оптовой торговли лекарственными средствами не вправе ей продавать лекарственные средства.
Отметим, также, что согласно пункту 1 статьи 492 Гражданского кодекса РФ по договору розничной купли-продажи продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность по продаже товаров в розницу, обязуется передать покупателю товар, предназначенный для личного, семейного, домашнего или иного использования, не связанного с предпринимательской деятельностью.
По нашему мнению, в случае, если юридическое лицо приобретает лекарственные средства у аптечной организации не с целью перепродажи, то такую сделку следует считать розничной. Однако наше мнение может не совпадать с мнением различного рода контролеров. В таком случае вряд ли кто-нибудь сможет предсказать исход возможного конфликта с контролирующими органами, а также решение судебных органов.
Отметим также, что ситуация осложняется, если аптечная организация оформляет организации-покупателю договор поставки и платежно-расчетные документы, характерные для договора поставки (счет-фактуру, накладную ТОРГ-12).
Требования к форме договора розничной купли-продажи установлены статьей 493 ГК РФ. По общему правилу договор розничной купли-продажи считается заключенным в надлежащей форме с момента выдачи продавцом покупателю кассового или товарного чека или иного документа, подтверждающего оплату товара.
Следовательно, если при продаже товаров аптека выдает покупателю кассовый и (или) товарный чек и (или) иной документ, подтверждающий оплату товара, и при этом не заключает письменный договор, то такая реализация будет признаваться розничной независимо от формы оплаты. По видимому, положения этой статьи ГК РФ навели чиновников из Минфина России на мысль, что если при продаже товаров продавец оформляет и передает покупателю накладную и счет-фактуру с выделением суммы НДС, ведет журналы учета полученных и выставленных счетов-фактур, книги покупок и книги продаж, то такая деятельность не может быть признана розничной торговлей (см. Письма Минфина России от 23.01.2007 N 03-11-05/9, от 15.08.2006 N 03-11-04/3/375, от 23.06.2006 N 03-11-04/3/314, от 10.03.2006 N 03-11-04/3/123).
Таким образом, по мнению Минфина РФ, сделка может квалифицироваться как розничная купля-продажа при отсутствии договора поставки, а также с учетом характерного для розницы порядка составления и оформления первичных документов. Следовательно, во избежание обвинений в незаконной предпринимательской деятельности при реализации товаров из аптеки крайне нежелательно оформление документов, присущих оптовой торговле.
Из изложенного можно сделать вывод, что не имеющая лицензии на медицинскую деятельность судоходная компания, теоретически, может приобрести лекарственные средства в аптеке через подотчетное физическое лицо (сотрудника). Заметим, однако, что с формальной точки зрения для хранения лекарственных средств судоходной компании необходимо иметь лицензию на фармацевтическую деятельность с соответствующей записью в лицензии.
Директор юридической
компании "Юнико-94"
М.И.МИЛУШИН
15.03.2017
